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Recenzja

Autorzy oddaja do rak czytelnikéw “Kodeks wiedzy 1 etyki handlu z krajami globalnego
Potudnia” — opracowanie, ktérego adresatami sa handlowcy, “ktorzy w przysztosci
podejmgq si¢ bez trudu wymiany handlowej z krajami Afryki czy Azji”. Zamierzeniem
Autorow byto stworzenie przewodnika z praktycznymi informacjami i wskazéwkami dla
handlowcow — inicjatywa niezwykle istotna z co najmniej trzech powodéw. Po pierwsze
w Polsce w zasadzie nie ma publikacji podnoszacych ta tematyke; po drugie wiedza
polskich przedsigbiorstw na temat szans wynikajacych ze wspotpracy gospodarczej
z krajami globalnego Potudnia jest niezwykle ograniczona. I po trzecie, od kilku lat
obserwowa¢ mozna pierwsze inicjatywy majace zmieni¢ pasywne postawy polskich
przedsigbiorcow wobec handlu z krajami pozaeuropejskimi. Autorzy podjeli zatem
niezwykle aktualny temat, ktory wpisuje si¢ w najnowsze trendy wspotpracy rozwojowej
z krajami Potudnia, jak tez istotny z punktu widzenia polskiej gospodarki.

Pierwsza czg$¢ publikacji traktuje o wyzwaniach rozwojowych krajow globalnego
Potudnia, akcentujac takie zjawiska jak ubostwo, niedozywienie, brak wody, niski
poziom edukacji itd. Kolejne rozdzialy poswigcone zostaly kolejno komunikacji
migdzykulturowej oraz etyce w handlu z krajami rozwijajacymi si¢. Dwa ostatnie obszary
nie leza w zakresie moich kompetencji, wigc w dalszej czgsci recenzji ograniczg si¢ do
analizy rozdzialu pierwszego oraz ogolnej oceny opracowania.

W opracowaniu brakuje jednego — niezwykle istotnego — rozdzialu, traktujacego
o szansach wspotpracy gospodarczej pomigdzy krajami globalnej Potnocy i globalnego
Potudnia. Opracowanie skupia si¢ na wyzwaniach rozwojowych — w negatywnym sensie
— pomijajac jednocze$nie wszelkie pozytywne oraz atrakcyjne z biznesowego punktu
widzenia zjawiska zachodzace w krajach Poludnia. Po publikacji skierowanej do
handlowcow oczekiwatabym — oprocz naswietlenia probleméw KRS — wskazania na
potencjat gospodarczy tych krajéw, szanse w handlu i mozliwosci inwestycyjne. Wszak
w grupie okre$lanej jako globalne Potudnie znajduja si¢ obecnie 104 kraje o statusie
Middle Income ($redniego dochodu) wedtug klasyfikacji Banku Swiatowego. Jest to
najszybciej rozwijajaca si¢ czg§¢ $wiata, o stopach wzrostu PKB na poziomie 5-10%
rocznie, czyli zdecydowanie powyzej wskaznikoOw osiaganych przez kraje wysoko
rozwinigte (dla przykladu wzrost PKB w 2013 r.: Ghana - 7,1%, Kenia — 5,1%,
Kolumbia, 4,2%, Peru — 5,1%, Indonezja — 5,3%, Mongolia — 11,8%; tymczasem Niemcy
—0,5%, Francja — 0,3%, Polska — 1,3%)).

Istotnym zagadnieniem, ktére nie zostalo przedstawione w opracowaniu jest
rozwarstwienie spoteczenstw KRS. Ma ono swd@j negatywny aspekt, ale rowniez



pozytywny. Rosnaca klasa $rednia w krajach rozwijajacych si¢ jest obecnie postrzegana
jako jeden z istotnych czynnikéw rozwoju (rowniez przez specjalistow zajmujacych sig
pomoca rozwojowa). To gtownie z klasy Sredniej wywodza si¢ biznesmeni w krajach
rozwijajacych sig. Jest to rdwniez grupa o bardzo wysokim poziomie konsumpcji,
napedzajaca import, handel wewngtrzny 1 ustugi. To wlasnie w tej grupie szans na
wspoOltprace 1 sukces powinni szukaé polscy handlowcy.

W opracowaniu pominigte zostato réwniez zjawisko dualizmu gospodarczego, ktore jest
powszechne w krajach rozwijajacych si¢ — polega ono na wspdtistnieniu dwoch
»Swiatow” w sensie gospodarczym tj., drobnej przedsigbiorczosci 1 handlu, zazwyczaj
pozostajacego poza formalnym obiegiem (dziatalno$¢ taka nie jest zarejestrowana i nie
jest opodatkowana) oraz gospodarki formalnej — zarejestrowanych przedsigbiorstw.
Przedsigbiorcy z pierwszej grupy osiagaja niskie dochody, a gléwnym celem ich
dzialalnosci nie jest zysk, tylko zapewnienie bytu sobie i rodzinie. W drugiej grupie
mamy do czynienia z typowym modelem biznesowym — i to przedsigbiorstwa z tej grupy
sa potencjalnymi partnerami handlowymi dla krajow takich jak Polska.

Z punktu widzenia handlowcow, przydatny moglby tez by¢ krotki przeglad gtownych
ugrupowan regionalnych, ktore tworzone sa przez kraje rozwijajace si¢. Wigkszos$¢ z nich
ma charakter handlowy, umacniajacy zwiazki gospodarcze pomigdzy cztonkami oraz
budujacy wspdlna polityke wymiany z krajami trzecimi.

W moim rozumieniu recenzowane opracowanie miato dostarczy¢ przysztym i juz
aktywnym handlowcom, ktérzy maja ograniczony dostgp do wiedzy na temat krajow
rozwijajacych sig, informacji na temat szans i1 zagrozen zwiazanych ze wspolpraca
gospodarcza z ta czeScia $wiata. Tymczasem otrzymaliSmy przeglad zagrozen — od
ubdstwa po bezpieczenstwo — zabrakto za§ niezwykle istotnych informacji na temat
szans, ktoére moglyby zachgci¢ do podjecia wymiany handlowej z krajami rozwijajacymi
si¢. W tym sensie opracowanie nie spetnia zatozonego celu — wrecz przeciwnie, utrwala
wizerunek krajow pozaeuropejskich jako strefy biedy, niedozywienia, zagrozen
srodowiskowych 1 korupcji. Dodatkowo wrazenie takie potgguja zdjgcia umieszczone
w publikacji — wszystkie prezentujace tre$ci typowe dla broszury o pomocy dla krajow
rozwijajacych si¢. Na zadnym z nich nie znajdziemy nowoczesnego centrum
handlowego, ktore niczym nie odbiega od europejskich standardéw. A takich w miastach
wigkszosci krajow rozwijajacych si¢ nie brakuje - np. w Nairobi, w Kenii budowane jest
obecnie najwigksze centrum handlowe w Afryce, ktore rozmiarami bedzie doréwnywato
stynnym centrom handlowym z krajow Bliskiego Wschodu.

W odniesieniu do szczegotowych tresci zawartych w czgsci pierwszej ,,Globalne
Potudnie — problemy i wyzwania” chciatabym zwroci¢ uwage na nast¢pujace elementy:

1) Na stronie 5 stwierdzono, Ze termin ,,kraje rozwijajace si¢” jest mylny, gdyz sugeruje,
ze panstwa zaliczane do tej grupy ,,rozwijajg sie, podczas gdy zazwyczaj jest to
stagnacja, a czasem wrecz regres (glownie ekonomiczny)”. Trudno sig¢ zgodzié
z takim ogladem sprawy — kraje zaliczane do ,,rozwijajacych si¢” charakteryzuja si¢
$rednio wyzsza dynamika wzrostu PKB niz kraje wysoko rozwinigte (patrz akapit 3).



W ostatnich latach (po roku 2008) rowniez wiele krajow wysoko rozwinigtych
dotknigte zostato stagnacja badz regresem na skutek kryzysu. Oczywiscie mozna
polemizowa¢ z zasadnoscia uzywania PKB jako miernika poziomu rozwoju, ale jest
on powszechnie przyjety. Jesli wezmiemy pod uwage Human Development Index, to
tez wida¢ wyrazny wzrost warto$ci tego wskaznika w wigkszosci krajow
rozwijajacych sig.

2) W punkcie drugim ,,Globalna Potnoc — globalne Potudnie. Zaleznosci 1 ich skutki”
zaprezentowano teori¢ systemow-swiatow I. Wallersteina. Jakkolwiek ciekawa, jest
ona jedynie jednym z podej$¢ nalezacych do nurtu teorii dependystycznych. Wydaje
si¢g, ze materialy edukacyjne, takie jak przedstawiona publikacja, powinny
podchodzi¢ do omawianych zagadnien w sposob nieco bardziej przegladowy,
pozwalajac Czytelnikom zapozna¢ si¢ z r6znymi pogladami na wybrane zagadnienia.
Do takich naleza np. poglady strukturalistoéw, teorie stabilizacji i dostosowania,
konsekwencje globalizacji 1 de-globalizacji.

3) Zamieszczona na stronach 12-14 analiza potencjalu surowcowego KRS przedstawia
wylacznie skrajnie negatywne przyklady wyzysku, zagrozenia zdrowotne
1 srodowiskowe, pomija za§ wszelkie pozytywne aspekty posiadania z16z surowcow.
Wydaje sig, ze w opracowaniu przeznaczonym dla handlowcéw warto byloby
wskazac¢ na potencjal handlowy krajow surowcowych.

Pierwsza czg$¢ opracowania po§wigcona jest analizie globalnych wyzwan rozwojowych
— kladzie nacisk na problemy krajow rozwijajacych sig, bez wskazania na jakiekolwiek
pozytywne elementy rozwoju. Jest ono skierowane do 0sob, ktore maja zajac si¢ handlem
1 wspolpraca gospodarcza z KRS — niestety niewiele tresci zamieszczonych w publikacji
wskazuje na fakt, Ze to moze si¢ oplacac tak krajom rozwijajacym sig, jak i rozwinigtym.
Mam powazne podejrzenie, ze handlowiec ktory rozwaza rozszerzenie swojej
dzialalnosci na kraje rozwijajace si¢ po lekturze ,,Kodeksu wiedzy...” zaniecha takich
planow.
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