PARTNERSTWO W PRAKTYCE

Kazdy, kto realizowat projekty edukacyjne, wie, jak wazna
role odgrywajg w nich sojusznicy. Podobnie jest w przy-
padku partnerstwa szkét, ktére nie jest przeciez niczym
innym, jak witasnie realizacjg wspélnego projektu eduka-
cyjnego. Szukanie wsparcia dla naszego przedsiewziecia
bedzie wiec jednym z etapdw, ktory nalezy zaplanowac
i przeprowadzi¢ wspolnie z partnerem z kraju Potudnia.
Zanim przystagpimy do szukania potencjalnych sojuszni-
kéw, przeprowadzmy analize naszych wspolnych zaso-
boéw i potrzeb. Wspélnie z partnerami zastandwmy sie:
» jakg wiedza, umiejetnosciami i zasobami niezbednymi
do realizacji zaplanowanych dziatar dysponujemy,
» jakiej wiedzy, umiejetnosci i zasobdw niezbednych do
realizacji zaplanowanych dziatan nam brakuje.

Réwnie wazne jak sama analiza zasobow i potrzeb, jest
okreslenie ich hierarchii i wyznaczenie priorytetow.
Mozna to zrobi¢ w do$¢ prosty sposob, zadajac sobie
pytanie: Bez jakiej wiedzy, umiejetnosci i srodkow nasze
przedsiewziecie jest narazone na niepowodzenie? Utatwi
nam to podjecie decyzji, jakiego wsparcia nalezy szukac
w pierwszej kolejnosci. Jednocze$nie pomoze tez w ziden-
tyfikowaniu potencjalnych sojusznikow.

PRZYKEtAD:

Szkota z miejscowosci X w Polsce i szkota z miejscowosci
Y w Tanzanii realizujg projekt, ktérego celem jest zapobie-
ganie skutkom zmian klimatu na $wiecie. Planowanym re-
zultatem projektu ma by¢ wzrost $wiadomosci spoteczno-
$ci lokalnych w obu miejscowos$ciach w zakresie ich wptywu
na zmiany klimatu. Szkoty przeprowadzity wspélnie analize
posiadanych zasobéw, z ktérej wynika, ze uczniowie i uczen-

nice obu szkét posiadajg juz niezbedna wiedze w temacie,

brakuje im jednak umiejetnosci i srodkow niezbednych do

przeprowadzenia kampanii informacyjnych. Na sojusznikow
planowanych dziatan szkoty wytypowaty:

» miedzynarodowa organizacje dziatajagca zardéwno
w Polsce, jak i w Tanzanii, ktora prowadzi kampanie na
rzecz zapobiegania skutkom zmian klimatu na $wiecie
— organizacja ta moze podzieli¢ sie ze szkotami wie-
dzg, jak prowadzi¢ kampanie informacyjna i wesprze¢
szkoty we wcieleniu tego w zycie,

» wiasciciela drukarni w miejscowosci X w Polsce.
uczniowie poprosili go o bezptatne wydrukowanie
materiatow informacyjnych kampanii na papierze po-
chodzacym z odzysku (w miejscowoéci Y w Tanzanii
nie ma drukarni, wiec uczniowie zdecydowali, Zze samo-
dzielnie wykonaja ulotki i plakaty informacyjne),

» wiasciciela hotelu zlokalizowanego w centrum
miejscowos$ci Y w Tanzanii — uczniowie postanowili
poprosi¢ o zgode na namalowanie na $cianie budynku
grafiki i hasta kampanii,

» wiasciciela duzego sklepu z farbami w miejscowosci
Y w Tanzanii — uczniowie postanowili poprosi¢ go
o udostepnienie farb i narzedzi malarskich,

» wiadze lokalne w obu miejscowosciach — szkoty
planuja zorganizowanie spotkan informacyjnych dla
spotecznosci lokalnych, na ktoére chcg zaprosi¢ przed-
stawicieli lokalnej wtadzy,

» inne szkoty w obu miejscowosciach — uczniowie chca
zacheci¢ je do witgczenia sie w prace nad kampania,

» lokalne radio w miejscowosci X w Polsce — uczniowie
chca wzig¢ udziat w audycji na temat zapobiegania
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skutkom zmian klimatu i zaprosi¢ do udziatu w nigj

przedstawicieli lokalnej wtadzy oraz innych przedsta-

wicieli spotecznosci lokalne;j.
W zaleznosci od tematu projektu oraz zaplanowanych
dziatan lista potencjalnych sojusznikow moze wyglada¢
zupetnie inaczej. Ponadto przedsiewzie¢ o miedzynaro-
dowym charakterze mozna rownolegle realizowac wiecej,
niz projektow realizowanych wytgcznie w skali lokalnej.
Waszymi sojusznikami mogg by¢ m.in:

» media (lokalne radio, telewizja, prasa, media elektro-
niczne)

» przedsiebiorcy

» samorzad lokalny

» wiadze oswiatowe

» organizacje pozarzadowe

» przedstawiciele kosciotow

» uczelnie wyzsze

» okoliczne szkoty

» osoby indywidualne: eksperci, znane osobistosci

» ambasada kraju, z ktérego pochodzi partner naszego

projektu.

O CZYM NALEZY PAMIETAC SZUKAJAC
SOJUSZNIKOW?

» wspolnie z partnerem dokonujemy analizy zasobéw
i potrzeb oraz konsultujemy z nim wybor potencjal-
nych sojusznikow,

» potencjalnym sojusznikom przedstawiamy zatozenia
i cel naszego projektu, podkreslajac, ze realizujemy go
wspolnie ze szkota z kraju Potudnia (zwracamy uwage
na zalety takiego partnerstwa),

» w kontaktach z sojusznikami wystepujemy we wspél-
nym imieniu, takze w imieniu naszego partnera z kraju
Potudnia,

» szukamy wsparcia przede wszystkim dla naszego
wspolnego projektu, a nie bezpo$rednio dla naszego
partnera,
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» sojusznikow szukamy przede wszystkim w najbliz-
szym otoczeniu — poprzez wigczenie przedstawicieli
spotecznoséci lokalnej nasze dziatania majg wieksze
oddziatywanie (docierajg do wiekszej liczby oséb), sa
bardziej widoczne i skuteczniejsze, szkota ma szanse
zaistnie¢ w spotecznosci lokalnej i da¢ sie zapamietac,
jako placéwka wprowadzajgca nowoczesne i atrakcyj-
ne metody nauczania.

ZAANGAZOWANIE SPOEECZNOSCI LOKALNE]

Sojusznikow dla naszego partnerstwa nalezy szukac¢
w pierwszej kolejnosci w najblizszym otoczeniu. Przed-
stawiciele spotecznosci lokalnej — wtadze samorzadowe,
szkoty, lokalne media, czy przedsiebiorcy — moga by¢ zain-
teresowani udzieleniem nam wsparcia, a naszym zadaniem
jest ich do tego przekona¢. Poza korzysciami dla szkoty,
ptynacymi ze wspotpracy z przedstawicielami spoteczno-
éci lokalnej (promocja szkoty, wieksza widoczno$¢ prowa-
dzonych przez nig dziatan, nowe doswiadczenia i rozwdj
wspotpracy w nowych obszarach), warto tez podkresli¢
zyski drugiej strony. Spoteczno$¢ lokalna moze nie tylko
wspiera¢ dziatania prowadzone przez szkote, ale czesto
sama korzystac¢ z rezultatéw naszego projektu. Ponadto
poprzez posredni kontakt z naszym partnerem spotecz-
no$¢ lokalna ma okazje dowiedzie¢ sie wielu ciekawych
rzeczy o krajach Potudnia i zalezno$ciach miedzy naszymi
krajami. Stanowi to warto$¢ dodang naszego partnerstwa
i jest jednym z celéw edukacji rozwojowe;.

[pytanie]
W jaki sposéb nasze partnerstwo zyskuje na posiadaniu
sojusznikéw?



